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Karta oceny formalno-merytorycznej projektu konkursowego

NUMER WNIOSKU:
INSTYTUCJA PRZYJMUJACA WNIOSEK:

NUMER KONKURSU:

TYTUL PROJEKTU:

SUMA KONTROLNA WNIOSKU:
NAZWA WNIOSKODAWCY:
OCENIAJACY:
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I. WARUNKI FORMALNE/OCZYWISTE OMYtKI (zaznaczy¢ wtasciwe znakiem ,X”)

We wniosku o dofinansowanie projektu stwierdzono braki w zakresie warunkéw
formalnych/oczywiste omytki, ktére umozliwiajg ocene projektu.

1.

O TAK — UZASADNIC W CZESCI VII. O NIE

We whniosku o dofinansowanie projektu stwierdzono braki w zakresie warunkéw
5 formalnych/oczywiste omytki, ktére uniemozliwiajg ocene projektu.

O TAK — PRZEKAZAC DO PONOWNEJ WERYFIKAC)I | O NIE

UZASADNIENIE PRZEKAZANIA WNIOSKU O DOFINANSOWANIE PROJEKTU DO PONOWNEJ
WERYFIKACJI WARUNKOW FORMALNYCH i OCZYWISTYCH OMYLEK (wypetni¢, jedli w punkcie 2.
zaznaczono odpowiedz , TAK”)

Il. KRYTERIA FORMALNE (zaznaczy¢ wtasciwe znakiem , X”)

1.

0O TAK O NIE DOTYCZY O NIE
2.

0O TAK 0O NIE
3.

O TAK O NIE

UZASADNIENIE OCENY NEGATYWNEJ (wypetnié, jesli w czesci Il. zaznaczono ,,NIE” jako odpowiedz
skutkujgcg negatywng oceng przynajmniej jednego z kryteriow formalnych)

lll. KRYTERIA HORYZONTALNE (zaznaczy¢ witasciwe znakiem , X”)

0O TAK O NIE

O TAK 0O DO NEGOCIACII 0O NIE DOTYCZY O NIE




O TAK

O NIE

O TAK O NIE DOTYCZY O NIE
O TAK O DO NEGOCIJACII O NIE
O TAK O NIE (NALEZY WYPEENIC PONIZSZE POLA)
1.

oo ol

2.

oo ol o2
3.

oo ol o2
4,

oo ol o2
5.

oo ol

O TAK O DO NEGOCIJACII o NIE
O TAK o NIE




UZASADNIENIE OCENY NEGATYWNEJ (wypetni¢, jesli w czesci lll. zaznaczono ,NIE” jako odpowiedz
skutkujgca negatywng oceng przynajmniej jednego z kryteriow horyzontalnych)

IV. KRYTERIA DOSTEPU (zaznaczy¢ wtasciwe znakiem ,X”)

1.

0O TAK 0O DO NEGOCIACII O NIE DOTYCZY O NIE
2.

0O TAK O DO NEGOCIJACII O NIE DOTYCZY O NIE
3.

0O TAK O DO NEGOCIACII O NIE DOTYCZY O NIE
4.

0O TAK O DO NEGOCIJACII O NIE DOTYCZY O NIE
5.

0O TAK O DO NEGOCIACII O NIE DOTYCZY O NIE
6.

0O TAK O DO NEGOCIACII O NIE DOTYCZY O NIE
7.

0O TAK O DO NEGOCIACII O NIE DOTYCZY O NIE
8.

0O TAK O DO NEGOCIACII O NIE DOTYCZY O NIE

UZASADNIENIE OCENY NEGATYWNEJ (wypetnic, jesli w czesci IV. zaznaczono ,NIE” jako odpowiedz
skutkujgca negatywng oceng przynajmniej jednego z kryteriéw dostepu)




V. KRYTERIA MERYTORYCZNE
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1.
a)
b)
Spetnienie kryterium O TAK O DO NEGOCJACII O NIE
2.
a)
b)
Spetnienie kryterium O TAK O DO NEGOCJACII O NIE
3.
a)
b)
c)
Spetnienie kryterium O TAK 0O DO NEGOCJACII O NIE
a. |




a)
b)
c)
d)
Spetnienie kryterium O TAK O NIE
5.
Spetnienie kryterium O TAK 0O DO NEGOCJACII O NIE
Suma punktéw przyznanych za kryteria merytoryczne

VI. KRYTERIA PREMIUJACE (wpisac liczbe punktéw rowng okreslonej wadze punktowej, jesli kryterium zostato spetnione)

Lp. Kryterium premiujace Przyznana liczba punktéw Waga punktowa kryterium




Suma punktéw przyznanych za kryteria premiujace

UZASADNIENIE OCENY KRYTERIOW PREMIUJACYCH (wypetni¢ w przypadku przyznania liczby punktéw mniejszej niz maksymalna w ramach oceny
przynajmniej jednego z kryteriéw premiujgcych)

VII. NEGOCJACIE (wypetnié, o ile kryteria zostaty skierowane do negocjacji)

Lp. Kryterium skierowane do negocjacji Warunek negocjacyjny Uzasadnienie




BUDZET PROJEKTU

Nr . Nr ) e el Wartos¢ pozycji Proponowana wartos$¢ pozycji Uzasadnienie
zadania pozycji (w zt) (w zt)
BRAKI W ZAKRESIE WARUNKOW FORMALNYCH/OCZYWISTE OMYtKI
Lp. Brak w zakresie warunkéw formalnych/oczywista omytka Uzasadnienie




VIIl.  LICZBA PUNKTOW | DECYZJA O MOZLIWOSCI SKIEROWANIA PROJEKTU DO NEGOCJACII LUB
REKOMENDOWANIA DO DOFINANSOWANIA

EACZNA LICZBA PUNKTOW PRZYZNANYCH W CZESCI V (jeéli projekt
nie spetnia jakiegokolwiek kryterium merytorycznego, tj. nie uzyskat co
najmniej 60% punktéw w poszczegdlnych kryteriach merytorycznych)
oraz VI (jesli projekt spetnia wszystkie kryteria, w tym uzyskat co
najmniej 60% punktéw w poszczegdlnych kryteriach merytorycznych)

CZY PROJEKT SPEENIA WSZYSTKIE KRYTERIA OCENIANE NA ETAPIE OCENY FORMALNO-MERYTORYCZNEJ
LUB PROJEKT JEST KIEROWANY DO NEGOCIJACIJI? (zaznaczy¢ witasciwe znakiem ,X”)

O TAK, BEZ KONIECZNOSCI KIEROWANIA O TAK, SKIEROWANIE DO ETAPU O NI
DO ETAPU NEGOCJACII NEGOCIACII
podpis Oceniajgcego data
podpis Przewodniczgcego data




